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Anforderungen an einen optimalen Vertriebskanal-Mix

# Anpassungsfahigkeit auf Veranderungen wie z.B.

Flexibilitat gegentber sinkende Umsaétze in einer Branche.
Marktschwankungen # Aufgreifen von Branchentrends und Umsetzen in eigene
LOosungen

#« Abwehrmaoglichkeiten

# Reaktionsmdglichkeiten auf neue Offensiven des
Wettbewerbs

Differenzierung gegeniber dem
Wettbewerb

s Gesamtkosten aller Vertriebskanale inkl. ggf. der

Kostengunstig Griindungskosten fiir einen neuen Kanal

« Keine vollige Uberschneidungsfreiheit.

# Bestimmung der Zugriffsmoglichkeit auf mehrere
Kanéle inklusive der Konditionen

Abdeckung aller relevanten
Kundensegmente

Ausschdpfung der

BRI Eiblng smoglichkeiten # Relevant beispielsweise bei Vertriebsgesellschaften
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